ADRIANA ROSA
MORELO FLOREZ

INFORMACION ACADEMICA

Noviembre 1.992 Primaria

Soledad Escuela Mixta No. 4 - Soledad
Diciembre 1.998 Bachiller Industrial

Soledad INEM - Soledad

Junio 2.001 Soledad ~ Técnico Profesional en Construccion
Barranquilla SENA - Centro Industrial

Mayo 2.017 Diplomado en Contratacion Estatal
Medellin POLITECNICO DE COLOMBIA
Marzo 2021 ingenieria de Mercados
Barranquilla Universidad Simon Bolivar

IDIOMAS

Espafol: Natal
Ingles: Nivel avanzado II

FORMACION COMPLEMENTARIA

Sistema de Gestion de la Calidad, Normas IS0 9000. Sena
Comercial, Barranquilla. Octubre de 2006.

Tecnologia Basica Transversal. Sena Industrial, Barranquilla.
Diciembre de 1999.

Cursode inglés Nivel Avanzado Il. Mayo 2014.

PROGRAMAS MANEJADOS

Windows 08, Salesforce, Microsoft Office Suite (Word, Excel,
Power Point, Outlook), Internet, DMS, DMS Advance.

INFORMACION ADICIONAL

Licencia de conduccion vigente. Vehiculo propio. Disponibilidad
paraviajar. Pasaporte y Visa USA vigentes.


mailto:adriana_morelo@hotmail.com
mailto:adriana_morelo@hotmail.com

EXPERIENCIA LABORAL

Ene. 2.019 Actual-Barranquilla
BISNEXT.

Cargo ocupado .Director de ventas
Funciones desempenadas: Disefar y ejecutar las estrategias de ventas para el desarrollo y crecimiento de las cuentas.

«Instruir a los trabajadores en sus obligaciones y funciones en ventas
* Fungir como Coordinador de eventos logisticos de la empresa.

« Velar por el cumplimiento de las normas de seguridad y politicas de la empresa durante la ejecucion de
contratos.

Jefelnmediato:
Carlos Céspedes
Gerente General

3004755677

Jul.2.015-Dic. 2018 - Bogota
AVANTIKA COLOMBIA S.A.S. Comercializadora de Equipos, reactivos, vidrieria e insumos para Laboratorios de Control de
Calidad, Investigacion y Docencia.

Coordinadora de Cuentas Claves

Funciones desempefiadas: Desarrollar, implementar y controlar la Gestion Comercial, para incrementar sosteniblemente las
ventas, conservando la rentabilidad del negocio esperado por los socios en las zonas asignadas, a traveés de las siguientes
funciones:

« Hacer seguimiento a la programacion de las actividades, programadas por los Ejecutivos de Ventas y Asesores de Ventas de
laszonasasucargo.

« Mantener contacto permanente con los Clientes de la empresa mediante visitas, para identificar sus necesidades,
expectativas y conocer su percepcion acerca del servicio prestado por la empresa y detectar oportunidades de negocios que
conlleven alaumento de las ventas en las distintas zonas a su cargo.

« Hacer seguimiento a la programacion de las actividades, programadas por los Ejecutivos de Ventas y Asesores de Ventas de
las zonas a su cargo, tomando como base lo programado en el Calendario.

« Definir y revisar la planificacion de los procesos de Gestion Comercial.

« Responsable por el cumplimiento de la meta de ventas definidas anualmente en la planeacion estratégica de cada una de
laszonasacargo.

+Responsable por la presentacion de las licitaciones de la Regional, durante todo el proceso, para lograr al maximo la
adjudicacion de las mismas.

Jefe Inmediato: Luis Fernando Villanueva
Director Nacional de Ventas / 3005606771



EXPERIENCIA LABORAL

Agosto. 2.014 - Jul. 2015 - Barranquilla
SING SUPPLYS.A. Comercializadora de maquinas, sustratos e insumos, para el sector de las artes graficas y publicidad.

Cargo ocupado Coordinadora Regional de Ventas

Funciones desempefadas: Cumplir el presupuesto mensual de ventas. Ejecutar el plan estratégico del area comercial de la
compaiiia. Prestar asesoria y/o capacitacion a los clientes sobre el uso de los elementos adquiridos por la empresa. Cerrar
diariamente negocios para cumplir con la meta diaria de ventas, nimero de lineas por pedidos. Programar las actividades a
desarrollar semanalmente para cubrir totalmente la ruta del sector asignado. Ingresar en el software los pedidos, cobros,

visitas y compromisos resultantes de las visitas. Indagar por la decision de compras sobre las cotizaciones entregadas a los
clientes.

JefeInmediato:
Oscar Galindo
Vicepresidente General
3208038004

Jun, 2.013 - Feb. 2014 - Barranquilla
WURTH COLOMBIA S.A.S. Comercializadora de herramientas, insumos, quimicos y equipos para los sectores Automocion y
Cargo (Vehiculos Industriales), Metal, Maderas, Instalacion en general y Mantenimiento.

Cargo  ocupado Ejecutiva  de  Ventas

Funciones desempefadas: Cumplir el presupuesto mensual de ventas.

Ejecutarel planestratégico delareacomercial de lacompaiia.

Prestar asesoria y/o capacitacion a los clientes sobre el uso de los elementos adquiridos por la empresa.
Cerrar diariamente negocios para cumplir con la meta diaria de ventas, nimero de lineas por pedidos.
Programar las actividades a desarrollar semanalmente para cubrir totalmente la ruta del sector asignado.
Ingresar en el software los pedidos, cobros, visitas y compromisos resultantes de las visitas.

Indagar por la decision de compras sobre las cotizaciones entregadas a los clientes.

Jefe Inmediato: Jaime Parra / Jefe de Zona Costay Eje Cafetero
3202327975



EXPERIENCIA LABORAL

Ene.2.012-Dic. 2012 -Bogota
AVANTIKA COLOMBIA S.A.S. Comercializadora de Equipos, reactivos, vidrieria e insumos para Laboratorios de Control de
Calidad, Investigaciony Docencia

Cargo ocupado Coordinadora de Ventas

Funciones desempeiiadas: Desarrollar, implementar y controlar la Gestion Comercial, para incrementar sosteniblemente las
ventas, conservando la rentabilidad del negocio esperado por los socios en las zonas asignadas, a traveés de las siguientes
funciones:

« Hacer seguimiento a la programacion de las actividades, programadas por los Ejecutivos de Ventas y Asesores de Ventas de
laszonasasucargo.

 Mantener contacto permanente con los Clientes de la empresa mediante visitas, para identificar sus necesidades,
expectativas y conocer su percepcion acerca del servicio prestado por la empresa y detectar oportunidades de negocios que
conlleven alaumento de las ventas en las distintas zonas a su cargo.

« Hacer seguimiento a la programacion de las actividades, programadas por los Ejecutivos de Ventas y Asesores de Ventas de
las zonas a su cargo, tomando como base lo programado en el Calendario.

« Definir y revisar la planificacion de los procesos de Gestion Comercial.

« Responsable por el cumplimiento de la meta de ventas definidas anualmente en la planeacion estratégica de cada una de
laszonasacargo.

« Responsable por la presentacion de las licitaciones de la Regional, durante todo el proceso, para lograr al maximo la
adjudicacion de las mismas.

Jefe Inmediato: Ivan Antequera Castro / Gerente General
(5) 3855505-3135095766

Ene.2.011-Dic. 2011 -Medellin
AVANTIKA COLOMBIA S.A.S. Comercializadora de Equipos, reactivos, vidrieria e insumos para Laboratorios de Control de
Calidad, Investigaciony Docencia

Cargo ocupado Coordinadora de Ventas

Funciones desempeiiadas: Desarrollar, implementar y controlar la Gestion Comercial, para incrementar sosteniblemente las
ventas, conservando la rentabilidad del negocio esperado por los socios en las zonas asignadas, a través de las siguientes
funciones:

 Mantener contacto permanente con los Clientes de la empresa mediante visitas, para identificar sus necesidades,
expectativas y conocer su percepcion acerca del servicio prestado por la empresa y detectar oportunidades de negocios que
conlleven al aumento de las ventas en las distintas zonas a su cargo.

« Hacer seguimiento a la programacion de las actividades, programadas por los Ejecutivos de Ventas y Asesores de Ventas de
las zonas a su cargo, tomando como base lo programado en el Calendario.

« Definir y revisar la planificacion de los procesos de Gestion Comercial.

» Velar por el cumplimiento de la meta de ventas definidas anualmente en la planeacion estratégica de cada una de las zonas
acargo.

« Responsable por la presentacion de las licitaciones de la Regional, durante todo el proceso, para lograr al maximo la
adjudicacion de las mismas.

« Responsable por el buen funcionamiento de los recursos de la empresa.

« Realizar entrevistas cuando se requiera a necesidad.

« Realizar acompafamientos a los ejecutivos de ventas en las visitas a los clientes.

« Organizar capacitaciones con el grupo comercial.

Jefe Inmediato: Ivan Antequera Castro / Gerente General
(5) 3855505 - 3135095766



EXPERIENCIA LABORAL

Ene.2.010-Dic. 2010 -Barranquilla
AVANTIKA COLOMBIA S.A.S. Comercializadora de Equipos, reactivos, vidrieria e insumos para Laboratorios de Control de
Calidad, Investigacion y Docencia.

Cargo ocupado Ejecutivo de Ventas
Funciones desempeiiadas: Lograr la meta definida por la organizacion con ventas rentables identificando y satisfaciendo las
necesidades de los clientes de su sector a través del portafolio de productos y servicios, realizando las siguientes funciones:
« Programar las actividades a desarrollar en el software de la empresa.

« Realizar visitas a clientes con un objetivo comercial definido y con previo conocimiento de los pendientes por cotizar,
entregary facturarasicomosuestado de cartera.

« Ingresar en el software las visitas realizadas y los compromisos resultantes en las mismas.

« Indagar por la decision de compras sobre las cotizaciones entregadas a los clientes.

« Prestar asesoria y /o capacitacion a los clientes sobre el uso de los equipos, reactivos y demas elementos de laboratorio
distribuidos por laempresa.

« Concretar en ventas el mayor niimero de cotizaciones presentadas.

Jefe Inmediato: Ivan Antequera Castro / Gerente General
(5) 3855505- 3135095766

Mar. 2.008 - Dic. 2009 -Barranquilla
AVANTIKA COLOMBIA S.A.S. Comercializadora de Equipos, reactivos, vidrieria e insumos para Laboratorios de Control de
Calidad, Investigaciony Docencia

Cargo ocupado Aucxiliar de Ventas

Funciones desempefadas: Ser el soporte en la gestion comercial del Ejecutivo de Ventas ejecutando los procesos para la
consecucion de proveedores, elaboracion de cotizaciones.

Elaboracion de licitaciones para ser presentadas en las entidades estatales de la zona. Seguimiento constante de estos
procesos.

Jefe Inmediato: Enith Blanco / Ejecutivo de Ventas
(5) 3855505 - 3008043352

May. 2.007 - Mar. 2008 / Barranquilla
COORDINADORA MERCANTIL. Transportadora Nacional e Internacional de Paquetes, Mensajeria y Carga.

Cargo ocupado Jefe de Compras

Funciones desempenadas:

« Realizar las compras de los repuestos y servicios necesarios para el mantenimiento de los vehiculos de la Regional
Barranquilla.

« Realizar como minimo 3 cotizaciones y registrar la gestion en el software de la compafia para poder generar las ordenes de
compra.

« Realizar el pedido de papeleria y Cafeteria de la Regional Barranquilla a la sede principal en los tiempos establecidos.

« Coordinar junto con el Jefe de Almacén y el Jefe de Mantenimiento las actividades necesarias para mantener el stock de
repuestos menores de alta rotacion.

« Manejo de Caja menor.

Jefe Inmediato: Jose Manuel Patino / Gerente Regional
(5) 3638000 -3017597000



REFERENCIAS PERSONALES

Carlos Gomez
El Heraldo
Gerente de Operaciones
Teléfono : 3008162582

Emilio ManuelSandoval
BancoPichincha
GerentedeZonaNorte.
Teléfono : 318 3355996

/' Adriana Morelo
C.C.44.153.531
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REFERENCIAS PERSONALES
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REPUBLICA DE COLOMBIA

EL SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA
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ADRIANA ROSA MORELO FLOREZ

T1.82.060.406.371

EL TITULO DE

—

I, o
TECNICO PROF SIONAL EN NSTRUCCION
ACION 3287 HORA ‘

T N0 X e 04 MO N WO X' © 4N N T
(K200 ouX Ko s oy Sh kS 9@‘1_)(*3<-55\.,;\_€'}92‘5?§* ;,:5‘"\;}"

DAGOBERTO CASTRO ALDONADO

/ & JEFEDE "ENTHO

,Bérranquilla, 28 de Junio de 2001
CIUDAD Y FECHA DE EXPEDICION

/

/
.‘/

NP7 S DX s O RO N,
YO e X X ort ok

NACIONAL INDUSTRIAL Y DE AVIACION ) SGC2001DP00014 28/06/2001
CENTRO DE FORMACION No Y FECHA DE REGISTRO

DIPLOMA Fs-122

X2 rY 0% K NZ Q& VK N 0 R O KN > ; TR X '
S S R N I S R N N B M o N I e e w S B e e w s B s s s o ok atoN ot o n T e ek o DN S RN 2K SR

Q




NIT: 900295369-2
INFINYTE SOLUTIONS SAS.

INFINYTE

Limitless Solutions

A QUIEN INTERESE

El suscrito, Jesus David Morén Cantillo identificado con cedula de ciudadania numero
1.010.147.495, mayor de edad identificado como aparece al pie de mi correspondiente firma,
actuando en calidad de Representante Legal de INFINYTE SOLUTIONS SAS NIT. 900295369 - 2 me
permito certificar que la sefiora Adriana Rosa Morelo Flores identificada con CC. 44153531 de
Soledad, se encuentra vinculada a nuestra a empresa a través de contrato de prestacion de servicios
desde el 05 de septiembre de 2009 hasta la fecha, prestando servicios de consultoria relacionados

con actividades de construccion.

Se expide el siguiente certificado a peticion de la interesada a los quince (15) dias del mes de

septiembre de 2024

Jesus David Morén Cantillo
CC.1010147495 de Barranquilla
Representante Legal

TECHNOLOGY | SUPPLY | MARKETING WEB § © O @infinyteSolutions
infinyte.solutions @ 3156395383 & info@infinyte.solutions




